URBAN BUCARELI

SECTOR
J INMOBILIARIO

LA MEJOR OPORTUNIDAD

en el corazon de la CDMX
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;Sabias qué las rentas solo
generan entre un

de rendimiento promedio anual?



;POR QUE SOMOS LA

Con URBAN BUCARELI podras obtener
rendimientos de entre el 12% v 15%
con SOLUCIONES que se adapten a tus
necesidades de VENTAy RENTA
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La ubicacion estratégica de
URBAN BUCARELI garantiza satisfacer

las necesidades laborales y culturales

de aquellos que buscan cualquier tipo
de estancia en el corazon de la CDMX



NUESTRO MERCADO POTENCIAL

En 2023 ;Sabias que la CDMX tiene el
14 MILLONES _La CDMX ocupa el \ PRIMER LUGAR a nivel
de TURISTAS 2° LUGAR de ciudades nacional en la DEMANDA DE

visitaron la CDMX \ MAS VISITADAS del pais | RENTA de bienes raices?

Actualmente, en México hay aproximadamente 30 millones de millennials (1980-1996)

Que representan el De los cuales
DEL MERCADO O
56% POTENCIAL 7 DE CADA 1

de bienes raices en el pais busca un lugar para rentar
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Es un exclusivo proyecto de departamentos y lofts ubicados a 5 minutos
del corredor financiero mas importante de la CDMX, corredor Reforma.

CARACTERiSTICAS

— Exclusivo —- Movilidad inteligente (traslados en bici,
—_ Cercano a los principales auto, transporte o caminando)

centros de trabajo — Cercano a oferta cultural y de
entretenimiento
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Terraza Terraza Pet Lobby  Cafetena Room  Bicicletas  Club
Grill co-working friendly service social
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UBICACION EN PASEO DE LA REFORMA

URBAN|BUCARELI
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Maqueta Virtual SECTOR
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https://urban-bucareli.hauzd.com/ e

loque para seleccionor

Ver Renders
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Ver Ubicacion Sitios de e Be '. " F "
Interés MEE N gN S
TIILYTL
Ver Mapa A e
T LD
e " aw
Ademas, puedes: LN L nw

* Ver disponibilidad. W 1 8 1
 Entrar en cada vivienda y saber sus caracteristicas -

Ver Listado de Precios

_ : LR TS i
* Ver amenidades ' T~ T

e Descargar presentacion - —



https://urban-bucareli.hauzd.com/

Invitacion Open House 12 Junio SECTOR
=d INMOBILIARIO

URBAN CAPITAL TE ESPERAMOS EN NUESTRO GRAN
Te invita a nuestro OF;.EN HDUSE

Dia del evento: 12 Junio 2024
Hora del evento: 18:00 a 22:00 hrs
Ubicacion: Cadiz 90, Insurgentes Mixcoac, Benito Juarez, CDMX

OPEN
HOUSE

Tu respuesta

Correo: *

URBAN BUCARELI

Tu respuesta

EN EL CORAZON DE LA CDMX

Desde: $2,990,000 Teléfono: *

12 JUNIO 18:00 a 22:00 hrs Tu respuesta

UNICAMENTE EL DIA DEL EVENTO: ¢ Tienes alguna duda?
PRECIOS S R Comunicate con nosotros y un asesor te dara mas informacion

ESPECIALES DESCUENTOS 053 33300310
DE OPEN ventas@urbancapital.com.mx

urbandeszarrollos.com

Aparta tu lugar

Cupo limitado m Borrar farmulario




Descuentos Exclusivos Dia Open SECTOR

J INMOBILIARIO

Descuentos de $100,000 en todas las unidades*

VALIDO UNICAMENTE EL DIA DEL EVENTO A'" "'A
URBAN BUCARELI 4 ) CANJEA ESTE
2024 K ¢ ',. BILLETEY OBTEN
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Grandes Descuentos Segun Formas de Pago

ESQUEMAS DESCUENTOS OPEN
DESCUENTOS

Ll
18.00% COSTO M2 12.00% COSTO M2 9.00% COSTO M2 6.00% COSTO M2 4.50% COSTO M2 3.00% COSTO M2

100% CONTADO (50% fi 50% 50% ENGANCHE (30% fi 20% 30 20% ENGANCHE (10% fi 10% 30
° (50%firma y50%a | 50, ENGANCHE  (una exhibicion) ° (30% firma y 20% 25% ENGANCHE  (una exhibicién) ° (10% firma y 10%
30 meses diferido) meses diferido) meses diferido)

CONTADO

Comodos Pagos con Poco Enganche**

Enganche | Mensualidades Monto Total
$100,000.00 30 $ 25,000.00 | $ 850,000.00
$100,000.00 25 $ 30,000.00 | $ 850,000.00

*Solo el dia del evento, el descuento aplica sobre precios de lista y solo aplica un descuento por cada vivienda, no son acumulables
** Esta forma de pago solo aplica para determinadas unidades
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Por su privilegiada ubicaciéon en el corazén financiero y cultural de
la Ciudad de México, Urban Bucareli se encuentra rodeado de |a
mas amplia oferta turistica, laboral y gastrondmica del pais,
ofreciendo a sus habitantes las mejores experiencias y servicios

para cubrir las mas altas expectativas.

Con un total de 93 viviendas distribuidas en 12 niveles, contamos
con opciones de departamentos con balcon vy lofts, ideales para
todo tipo de estancias. URBAN BUCARELI es calidad, confort y

seguridad, al alcance de todo.
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El proyecto consiste en el desarrollo de un condominio
vertical de 12 niveles de altura mas un Rooftop para un
total de 93 unidades,

Este edificio cubre las necesidades que cualquier
persona pueda requerir sin salir del desarrollo, room
service, club social, gimnasio, terraza co-working, drea de
paseo de mascotas, lavadero para mascotas,
estacionamiento, terraza grill, cafeteria, seguridad 24 hrs,
bicicletas, rooftop, lobby entre otras amenidades..
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T | El estar ubicado en la zona mas estratégica de la
i | S - :
E' a1 171 f | @4l CDMX, Urban Bucareli se presenta como el proyecto
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ill (1l |||||||| ‘ propiedad en el corazén de la CDMX aprovechando
& precios y condiciones de preventa.
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INMOBILIARIO
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URBAN BUCARELI
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Loft A | Tipo 1
SECTOR

40 Suites exteriores
39.65m2 =d INMOBILIARIO
Nivel 02 al nivel 06

\ ~~~~~ . PLANTA ESQUEMATICA
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CORTE ESQUEMATICO







Loft A | Tipo 2
SECTOR

40 Suites exteriores
39 65m2 =d INMOBILIARIO
Nivel 02 al nivel 06

\ ~~~~~ . PLANTA ESQUEMATICA
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CORTE ESQUEMATICO
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Loft B

11 Suites interiores con balcdn I

| | 43.50m2
Nivel 02 al nivel 12 Balcén: 7.60m2
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CORTE ESQUEMATICO




Departamento Tipo A
15 Departamentos exteriores con balcdn J SECTOR

51.30m2 INMOBILIARIO
Nivel 08 al nivel 12 Baledn 7 50mo ) )
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CORTE ESQUEMATICO







Departamento Tipo B

22 Departamentos interiores con balcéon J SECTOR
INMOBILIARIO

| | 46.30m?2
Nivel 02 al nivel 12 Balcdn: 7.50m2 P
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Departamentos tipo Ay B




SECTOR
|

INMOBILIARIO
URBAN BUCARELI




	Diapositiva 1
	Diapositiva 2: ¿Sabías qué las rentas sólo
	Diapositiva 3: ¿ P O R Q U É S O M O S L A MEJOR INVERSIÓN?
	Diapositiva 4: NUESTRO MERCADO POTENCIAL
	Diapositiva 5: ¿CUÁNTO PUEDES GANAR Y POR QUÉ?
	Diapositiva 6: UBICACIÓN EN PASEO DE LA REFORMA
	Diapositiva 7
	Diapositiva 8
	Diapositiva 9
	Diapositiva 10
	Diapositiva 11
	Diapositiva 12
	Diapositiva 13
	Diapositiva 14
	Diapositiva 15
	Diapositiva 16
	Diapositiva 17
	Diapositiva 18
	Diapositiva 19
	Diapositiva 20
	Diapositiva 21
	Diapositiva 22
	Diapositiva 23
	Diapositiva 24
	Diapositiva 25
	Diapositiva 26
	Diapositiva 27
	Diapositiva 28
	Diapositiva 29
	Diapositiva 30
	Diapositiva 31
	Diapositiva 32
	Diapositiva 33
	Diapositiva 34

